Tijdens de dagelijkse gang van zaken staat de bollenteler niet
altijd stil bij het feit of er genoeg bekend is over de sector; het
dagelijkse werk moet immers tot een goed einde worden
gebracht. Welke kleur tulpen de consument wil of hoeveel
gladiolen er in november naar Frankrijk gaan, is dan even niet
interessant. Pas aan het eind van het seizoen is er genoeg tijd .
om de zaken op een rijtje te zetten en vooruit te kijken. Dan
moet er - betrouwbare - informatie over allerlei

ontwikkelingen zijn.

Wat de consument wil, is op
verschillende manieren boven
tafel te krijgen. We kunnen dit
zelf aan de eindgebruiker vra-
gen. Ook kunnen we via de
winkel waar de bollen worden

gekocht proberen te achterha-

len waar op dat momentvraag
naar is. Het is echter niet mak-
kelijk om een duidelijk beeld
te krijgen van de vraag van de
klant, want ieder heeft zijn ei-
gen uitgesproken smaak.
Door het doen van markton-
derzoek kan in kaart worden
gebracht wat de consument
beweegt: wat koopt hij en
waar; hoeveel en tegen welke
prijs? Als we dit een aantal ja-
ren achter elkaar meten, kun-

nen we bepaalde ontwikkelin-
gen op langere termijn signa-
leren. Een voorbeeld hiervan
is of een bepaalde kleur nog

' populairis.

Met de uitkomsten van dit
soort onderzoek kunnen de
bedrijven uit de bollensector
hun assortiment op tijd aan-
passen.

Welk land wil welke bollen?
Het overgrote deel van de bol-
len wordt in het buitenland
verkocht. Het is belangrijk te
weten hoeveel van welke bol-
len er naar welk land gaan. Te-
der land heeft tenslotte zijn ei-
gen wensen en eisen.

Het PT krijgt maandelijks van

exporteurs verkoopgegevens.
Al deze informatie moet wor-
den verwerkt en dit is een tijd-
rovende klus. Gelukkig sturen
veel handelaren hun informa-
tie ‘elektronisch’ op. Hierdoor
worden de resultaten be-
trouwbaarder en zijn ze snel-
ler bekend. Dit jaar denken we
behalve de waarde per export-
land, ook te weten te komen

hiervan wens 1k me ni u1t t
spreken. De BKD kan pas n4
publicatie van de voor10p1ge
cijfers het (niet) opgegevene
ijdens de keurmgen contro-'
eren. :
De jaarlijks temgkerende dis
cussies zijn voor de BKD aan-
leiding geweest om de KAVB*
en de BGBB devraagvoor te
leggen of de huidige hande
wijze voor de statistieken ge-
handhaafd moet of kan bli
ven. Of ‘is het:systeem voor
verandering vatbaar?::

welke soorten bollen naar wel-
ke landen gaan. De handel wil
deze informatie graag hebben.
In dat geval kunnen ze nog be-
ter inspelen op wat bepaalde
afnemers willen. We zijn dus
op de goede weg, maar het
kan altijd beter.Q
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