Internet: lust of last?

Voor een grote groep vakgenoten zijn ontwikkelingen op het
gebied van internet en de zogeheten e-comimerce nog een
‘ver-van-mijn-bed-show’. Maar een belangrijke vraag rijst:

Jkunnen we ons dit veroorloven?

Ontwikkelingen op het gebied
van de elektronische snelweg
gaan razendsnel. Bovendien
wijst de praktijk uit dat ande-
ren de dingen die je laat lig-
gen snel en makkelijk oppak-
ken. Een te passieve rol kan in
dit opzicht snel worden afge-
straft.

Op bepaalde plaatsen in de
sierteeltsector wordt alin
meer of mindere mate met
e-commerce gewerkt. In de’
Verenigde Staten is het mo-
menteel mogelijk om als han-
delaar of consument bloemen,
planten of bollen te kopen. Via
een catalogus - die te benade-
ren is via de internetsite van
bedrijven-, kan een keuze wor-
den gemaakt uit een geva-
rieerd aanbod levende mate-
rialen. Deze worden
vervolgens op een toegezegd
tijdstip bij een op te geven
Kklant afgeleverd. Betaling
vindt over het algemeen
plaats via creditcard; ook an-
dere afrekeningswijzen zijn
overigens mogelijk. De inter-

netadressen www.fleurop.nl
of www.1800flowers.com zijn-
goede voorbeelden hiervan.
Een ander voorbeeld van wer-
ken via de digitale snelweg is
de veiling van Floraplex
(www.fpn.nl). Hier kunnen ko-
pers inschrijven op aangebo-
den partijen sierteeltproduc-
ten. Het bieden en laten loopt
via de marktplaats op inter-
net. Afhandeling van afgeslo-
ten orders verloopt via de ‘nor-
male’ kanalen. Een
demonstratie van de genoem-
de werkwijze vindt u eveneens
via bovengenoemd internet-
adres.

Ookvoor de bollensector zijn
initiatieven genomen om
vraag en aanbod via internet
bijeen te brengen. Een goed
voorbeeld hiervan is
www.bolnet.nl. Na registratie
wordt een wachtwoord en een
toegangscode gegeven waarna
kan worden gehandeld. Van
hetzelfde bedrijfis
www.bloembollen.net afkom-
stig. In deze virtuele bloem-

winkel kunt u een breed assor-
timent bloembollen kopen.
Www.flowerbulb.com.is hier-
van de Amerikaanse tegen-
hanger Deze internetpagina
is gericht op consument en
handelaar. Als u de moeite
wilt nemen eens een kijkje te
nemen op één van de genoem-
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de internetpagina’s, dan kunt
u een idee krijgen van wat nu
al mogelijk is via internet. De
toekomst is dichterbij dan u
denkt.
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